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Unternehmensberatung: Digitalisierung; Korona – Hilfen; Energieeffizienz 



Ihr Sprecher 
 
Martin Stengl 
56 Jahre, verheiratet, 2 Kinder 
GF JEZ-Netzwerk 



Unser Konzept:     pragmatische Hilfen für heute und morgen 

Neutrale, qualifizierte Unternehmensberatung, ohne Verkaufsabsicht mit staatlicher Förderung 
 
 

Digitalisierung; Korona – Hilfen; Energieeffizienz 



Unser Service für 



Überblick: Ziele 

- „Überleben“ 
- Energieverbrauch reduzieren 
- Energiekosten senken 
- Umwelt schonen 
- Zustehende Gelder abrufen 
- Digitale Möglichkeiten nutzen 
- Firmenwert sichern/ erhöhen 
- Konkurrenzsituation verbessern 
- Rendite/ Einkommen steigern 
- Unabhängigkeit sichern 
- Planungssicherheit gewinnen 

- Überlebensfähigkeit von Unternehmen 
- Starke, leistungsfähige Volkswirtschaft  
- Energieverbrauch insgesamt reduzieren 

(Wirkungsgrad erhöhen) 
- Wechsel von „schmutziger“ zu „sauberer“ 

Energie 
- Umwelt schonen 

 
 

Ziele unseres Staats sind u.a. Unternehmensziele sind u.a. 



Ideal ist dabei für Unternehmer/ innen eine 
 neutrale und 
 qualifizierte Beratung durch 
 externe Experten, die nicht durch eine 
 Verkaufsabsichten beeinflusst ist. 
 Ideal mit Ist – Analyse incl. 

Maßnahmenplan/ 
Wirtschaftlichkeitsberechnung 

Wir organisieren Ihnen diese Hilfen und stellen Ihnen unser Netzwerk zur Verfügung.  
 
Erfolgreiche Unternehmer entscheiden aufgrund geprüfter und neutraler Informationen.  

Der Staat hat die Dringlichkeit erkannt und 
 zertifiziert und  
 verpflichtet Beratungsunternehmen diese 

Dienstleistung zur Verfügung zu stellen.  
 Dafür übernimmt er einen Großteil der 

Kosten (2 Förderungsprogramme) 

Ziele erreichen 



Warum eine neutrale Beratung so wichtig ist.   Am Beispiel: Photovoltaik und BHKW 
 
Das BHKW wird nach dem zu erwartendem Wärmebedarf ausgewählt. Dies bedeutet, dass die Anlage wesentlich weniger Strom erzeugt, als der Haushalt benötigt. Trotzdem 
ist einen Einspeisung in das Netz generell nötig, denn im Winter kann es zu einer massiven Überproduktion von Strom kommen. 
Im Sommer besteht nur ein geringer Wärmebedarf. Daher erzeugt das kleine Kraftwerk im Keller kaum Strom. Eine Photovoltaikanlage auf dem Dach liefert genau zu 
dieser Zeit den meisten Strom. 
Haushalte die eine weitgehende Autarkie im Hinblick auf den Strom anstreben, sind also gut beraten, das Kleinstkraftwerk mit einer Photovoltaikanlage zu verbinden. Aber 
generell ist festzuhalten: Je geringer der Gesamtenergiebedarf ist, umso schwieriger ist Autarkie zu erreichen. Bei etwas größeren Einheiten ist dies bis zu 90 % möglich, wie 
ein Beispiel aus Rhena in Hessen zeigt. 
Das Anwesen umfasst fünf Wohneinheiten, eine Autowerkstatt, eine Näherei und ein Stofflager. Insgesamt liegt der Bedarf an elektrischer Energie bei beachtlichen 13.000 
Kilowattstunden. 
Im Keller des Hauses liefert ein BHKW 4,5 Kilowattstunden elektrische Energie und gleichzeitig 12,5 Kilowattstunden Wärme. Die Wärme wird in einen 1.500 Liter Speicher 
eingespeist, der eine Frischwasserstation und die Heizung versorgt. 
Bei dem sehr hohen Strombedarf liegt es nahe einen weiteren Stromerzeuger einzubeziehen, der aber auf keinen Fall Wärme liefern darf. Daher nutzt der Hausbesitzer das 
Dach mit einer Photovoltaikanlage. Diese liefert weiter 16 Kilowattstunden. 
 
Die Umsetzung des Konzepts bedarf sorgfältiger Planung, da das BHKW beispielsweise Wechselstrom liefert und die Photovoltaikanlage Gleichstrom. Außerdem dürfen 
sich die beiden Anlagen nicht gegenseitig stören. In Rhena hat man die Lösung gefunden, dass das Minikraftwerk morgens und abends eine Stunde für Strom und Wärme 
sorgt. Die kurzen Betriebszeiten sind sinnvoll, da die Anlage geschont wird und somit nur einen Wartung im Jahr nötig ist. Zusätzlich braucht die Anlage große Batterien. 
Moderne Lithium-Ionen-Akkumulatoren sind zwar noch recht teuer, überzeugen aber durch die geringe Größe und die enorme Speicherkapazität. 
Auch bei einem hohen Eigenverbrauch ist eine Netzeinspeisung nötig, denn Überkapazitäten müssen abgeführt werden. Diese lassen sich nicht vermeiden. An kalten 
sonnigen Wintertagen liegt die Menge des erzeugten Stroms immer über der Menge, die benötigt wird. 
Für das Einspeisen und die korrekte Abrechnung sind 4 Stromzähler nötig. Die Zähler sind für die Erfassung 
des erzeugten Stroms des BHKWs 
des eingespeisten des Stroms des BHKWs 
des von der Photovoltaik erzeugten Stroms 
der Einspeisung des Stroms der Photovoltaikanlage 
erforderlich. 
Der Grund für die komplizierte Erfassung ist, dass die Vergütung für Strom aus dem BHKW anders ist, also die für Strom aus der Photovoltaikanlage. Auch der Eigenverbrauch 
wird anders berechnet. 
Die Kombination von Photovoltaik und BHKW lohnt sich nur, wenn weitgehende Autarkie angestrebt und gleichzeitig viel Strom benötigt wird. 

Warum eine neutrale Beratung so wichtig ist.  

http://www.photovoltaik.eu/photovoltaik-2014-5/Bis-zu-90-Prozent-autark,QUlEPTU4ODQ2MSZNSUQ9MTEwNDUz.html
http://www.photovoltaik.eu/photovoltaik-2014-5/Bis-zu-90-Prozent-autark,QUlEPTU4ODQ2MSZNSUQ9MTEwNDUz.html
http://www.photovoltaik.eu/photovoltaik-2014-5/Bis-zu-90-Prozent-autark,QUlEPTU4ODQ2MSZNSUQ9MTEwNDUz.html
https://heizungsbauforum.de/wissensbasis/frischwasserstation/
https://heizungsbauforum.de/wissensbasis/photovoltaik/


Aus dem www 



Aus dem www 





Wer kann das beurteilen? 

 

 
Ein Ratgeber, der folgende Eigenschaften aufweisen muss: 

 

 

 Immer individuell nach den eigenen vorhandenen Bedingungen und Zielen 

 

 fachmännisch und qualifiziert 

 

 ohne Verkaufsinteressen  -  neutral 

 

 Mit Antwort auf die Frage:  Soll man selbst kaufen, oder „contracting“ – Modelle nutzen? 

 

 

 

 



Ein Unternehmensberatungsunternehmen kann schon deshalb neutral sein, da es für seine Tätigkeit entlohnt wird und nicht durch 
Folgeaufträge 
 
Zukunftsfähigkeit entsteht nicht von alleine. Sie muss erarbeitet werden und verlangt ständige Anpassungen an neue 
Entwicklungen  
 
Die Professionalität und das Können von Experten für das eigene Unternehmen nutzen 
 
Hier sind Profis am Werk, die sich mit den Fallstricken des Geschäftslebens auskennen. Sie befassen sich mit Umstrukturierungen, 
Kapitalfragen oder Krisen . Vor allem aber sind sie in der Lage, ein Projekt von außen zu sehen – ohne euphorische Blickwinkel. 
 
Oftmals hat ein Unternehmen Kapazitäten und Möglichkeiten, die ohne professionelle Unternehmensberater nicht erkannt 
werden  
 
Auch wenn der Unternehmer der Schiffsführer ist, wird zuweilen in schwer zu befahrenden Gewässern ein Lotse benötigt. 

Allgemeine Vorteile einer Unternehmensberatung 



Netzwerkpartner 1 
 
Unternehmensberatung im Wert von 4.000 €   zu 100% staatlich gefördert. 
 
 Digitalisierung 
 Erkennen Potentiale und erschließen neuer Geschäftsfelder 
 Corona - Fördermittel/ Soforthilfe/ Darlehn etc. 

Netzwerkpartner 



Unternehmensberatung zu: 
            Digitalisierung, Fördermittel, Erkennen Potentiale und erschließen neuer Geschäftsfelder 

 Neutral, qualifiziert,   
 BAFA –zertifiziert   
 Keine Verkaufsabsichten  
 Individuelle Beratung  

 Spezielles Task Force Team 
 Ganzheitliche, und individuelle 

Anpassung der Strategie an Ihr 
Unternehmen,  

 Renommiert, erfahren und 
erfolgreich  

 Referenzen u.a. Miele, REXAM; 
MILA etc. 

Wert 4.000 €; 100% staatliche Förderung 
 Keine Kosten für Kunden 
 Bedingung: Von Corona betroffen, nicht zuvor schon „pleite“ 

 Ist – Analyse 
 Evtl. „lebensrettende“ Sofortmaßnahmen 
 Schriftlicher Abschlussbericht incl. Besprechung 
 Keine Umsetzungspflicht für Kunden 





Angaben zur Firma 

Unterschrift 
(auch digital möglich mit der Maus/ cursor auf das Zeichen gehen 
und den Anweisungen folgen) 



Netzwerkpartner 2 
 

Energieberatung im Wert von bis zu 7.500 €   zu 80% staatlich gefördert. 
 

 Energieverbrauch reduzieren 

 Energiekosten senken 

 Umwelt schonen 

Sehr häufig werden Kosteneinsparungen von 30% und mehr erreicht. Auch der kostenlose Bezug von E-
Ladestationen kann möglich sein.  

Netzwerkpartner 



Unternehmensberatung zu: 
           Energieverbrauch reduzieren; Energiekosten senken, Umwelt schonen  

 Neutral, qualifiziert,   
 BAFA –zertifiziert   
 Keine Verkaufsabsichten  
 Individuelle Beratung  
 Eintrittskarte zu weiteren 

Fördermitteln 

 Spezielles Task Force Team 
 Verschiedene Spezialisten  
 Verschiedene Prüfverfahren 
          - Kosteneinsparung 30 %  
          - Kostenlose E- Tankstellen 
 Renommiert, erfahren und 

erfolgreich , praxisbewährt 

Wert bis zu 7.500 €; 80% staatliche Förderung 
 Viele Sondervorteile bei Realisierung der Maßnahmen durch weiteren 

Netzwerkpartner) 
 Contracting oder Kauf möglich 
 Mietkauf oder Leasing möglich 

 Ist – Analyse, Energieaudit DIN EN 16247 - 1 / Abschlussbericht/ Testat 
 Schriftlicher Abschlussbericht  
 individueller Maßnahmenplan für Ihr Unternehmen, incl. 

Wirtschaftlichkeitsberechnung  
 incl. Besprechung 
 Keine Umsetzungspflicht für Kunden 



Sonderaktion 

Wenn Energiekosten > 10.000 € p.a 
 
 
Wenn Energiekosten < 10.000 € p.a. 

7.500 € 
 
 
1.500 € 

6.000 € 
 
 
1.200 € 

1.500 € 
 
 
   300 € 

Voraussetzung Kosten Förderung Eigenanteil 

Erhalten wir 3 Weiterempfehlungen, zahlen wir dafür 
Tippgeberprovisionen, in Höhe von 1/3 des jeweiligen 
Eigenanteils  

Konkurrenzlos 
günstig 

Kosten 



Corona- Übergang 

BAFA Förderung 

muss nicht vorher 

gezahlt werden. Nur 

Eigenanteil 

Auszahlung Prov für 

Weiterempfehlungen 





Praxisbeispiele 



Stromversorgung auch bei allgemeinen Stromausfall;  
Keine Wartung, keine Kosten 

Contracting 

Dauerhafte Senkung der 
Energiekosten auf  
 

ca. 14 Cent je kWh 

Ihr Verbrauch derzeit ________ kWh p.a 
 
Arbeitspreis derzeit    ________ Cent/ brutto 
 
Ersparnis Arbeitspreis _______ Cent/ brutto 
 
Ersparnis gesamt ca.  ________ € p.a. 



 

 

Kern des Geschäfts (englisch contract) ist die Auslagerung der Investitionen für die erstmalige Errichtung oder Modernisierung von zentralen 

Heizanlagen vom Gebäudeeigentümer an einen Unternehmer (englisch contractor). ………………………….. 

Gründe für die Entscheidung zum Wärme-Contracting 

 

Tausende Vermieter haben in den letzten Jahren von dieser neuen Dienstleistung in Deutschland Gebrauch gemacht. Vorteil für den Vermieter 

ist, dass keine Eigenmittel benötigt werden, zum anderen, dass sich auf diesem Weg das Mieter-Vermieter-Dilemma, verursacht durch das 

deutsche Mietrecht, vermeiden lässt. Auch der Aufwand für die Heizkostenabrechnung und das Zahlungsausfallwagnis entfällt unter 

Umständen.  

Es werden Risiken auf den Contractor übertragen, die sonst der Vermieter/Eigentümer zu tragen hat. In der Regel plant und baut ein Contractor 

die Wärmeversorgungsanlage für das/die zu versorgende/n Gebäude passgenau und effizient, da die Erzeugungs-, Abgas-, Stillstandsverluste 

und unter Umständen auch die Verteilungsverluste einer Versorgungsanlage auf der Seite des Contractors liegen.  

Kurzer Exkurs:     contracting; Wikipedia  

https://de.wikipedia.org/wiki/Transaktion_(Wirtschaft)
https://de.wikipedia.org/wiki/Investition
https://de.wikipedia.org/wiki/Modernisierung_(Mietrecht)
https://de.wikipedia.org/wiki/Nutzer-Investor-Dilemma
https://de.wikipedia.org/wiki/Nutzer-Investor-Dilemma
https://de.wikipedia.org/wiki/Nutzer-Investor-Dilemma
https://de.wikipedia.org/wiki/Nutzer-Investor-Dilemma
https://de.wikipedia.org/wiki/Nutzer-Investor-Dilemma
https://de.wikipedia.org/wiki/Heizkostenverordnung


 
Wir organisieren unseren Kunden viele wichtige Vorteile und spezielle Sondervorteile.  
 
 
 
 
 Vorteile auch für „Kleine“ wie für die „Großen“ 

 
 Beschreibbare PDF   Vereinfachung des Antragsprozesses 

 
 Individuelle Beratung durch persönliche Web- Konferenzen (keine Corona- Gefahr) 

 
 einfach, schnell, keine lange Terminierung/ Vorbereitung erforderlich 

 
 

 
Wir bieten hier eine einmalige und risikolose Unterstützung. Dabei unterscheiden wir uns fundamental 
von der Masse anderer Dienstleister. 
 



Aufstellung: Erforderliche Unterlagen/ Anträge 
 
 
 
 Aktuelle Energierechnungen 
 Datenerhebungsbogen Förderung Energieberatung 
 Vollmacht Energieberatung  
 Anlage zum Bewilligungsbescheid – De minimis 
 Selbstverpflichtung des Energieberaters 

 
 

 Empfehlungen (Nur, wenn Empfehlungen auch gemacht werden) 
 Geheimhaltungsvereinbarung (wenn Kunde wegen sensibler Daten dies wünscht) 

 



Diesen Datenerhebungsbogen benötigt unser 
Netzwerkpartner, um z.B. einen geeigneten Berater 
auszuwählen 



Diese Vollmacht wird für die Datenschutzerklärung  
benötigt.  



Mit dieser Erklärung bestätigt der Energieberater 
der BAFA nochmals schriftlich, dass er z.B. die 
Beratung neutral und ohne Verkaufsinteresse 
durchführt. 



Mit dieser Erklärung bestätigen Sie, ob Sie in den 
letzten 3 Steuerjahren Beihilfen erhalten haben und 
wenn ja, mit genauen Informationen. 
 
 
Hintergrund ist hier:  
 
Aus Wettbewerbsgründen sind Beihilfen für 
Unternehmen im genannten Zeitraum grundsätzlich 
auf 200.000 € limitiert. Man will einfach dadurch 
vermeiden, dass Unternehmen durch Beihilfen 
wettbewerbswidrige Vorteile erhalten 



Ihre Kurzbilanz dieses Webinars 

Zweck Kosten Ertrag 

Unternehmensberatung 4.000,00 € Bericht Unternehmensberatung 

Werterhöhung; Digitalisierung, 

Förderungen 

4.000 € staatliche Förderung 

Energieberatung 7.500 €/ 1.500 € 
 

Abhängig von den derzeitigen 

Energiekosten p.a. 

Energetischer Untersuchungsbericht 

incl. Maßnahmenplan und 

Wirtschaftlichkeitsberechnung  

6.000 € / 1.200€ staatliche Förderung 

Im System sogar kostenneutral möglich 

Saldo Existenzsicherungsberatung; 

Digitaltisierung 

Energetisches Gutachten incl. 

Maßnahmenplan und 

Wirtschaftlichkeitsberechnung im 

Gesamtwert von bis zu 11.500 € 

für 0,00 € möglich 

Alle angegebenen Beträge sind Netto-Beträge vor Steuern.  



Die Beratungsleistung wird zwar direkt vom Bundesamt für Wirtschaft und Ausfuhrkontrolle bezahlt, 
zumindest soweit förderfähig, allerdings lautet die Rechnung auf die beratene Firma. 
Diese bucht zum einen die Rechnung als Aufwand ein und zum anderen den Förderanteil als Ertrag. 
  
Saldiert bleibt dann in der Buchhaltung der nicht geförderte Anteil der Rechnung. 

Besteuerung 

Umsatzsteuer: 
 
Alle angegebenen Beträge sind Netto-Beträge. Die für den jeweiligen Kunden anfallenden Umsatzsteuern, können natürlich 
eingenommenen Umsatzsteuern gegengerechnet werden. 

 
 



Ihr Land braucht Sie. Ihr Staat braucht Sie. Ihre Kunden brauchen Sie. 
 
 

 JETZT.  

Unser Service ist  sicherlich kein Allheilmittel, aber genau so sicherlich ein wichtiger Baustein auf dem Weg in eine 
neue Zukunft/ neue Normalität. 
 
 

„Pack mers a“ 



Ich freue mich auf Sie  
Martin Stengl 
09157 311 0230 
Stengl@jez-netzwerk.com  
www.jez-netzwerk.de Hier finden Sie viele weitere Infos;  

mailto:Stengl@jez-netzwerk.com
mailto:Stengl@jez-netzwerk.com
mailto:Stengl@jez-netzwerk.com

